MBA SALES MANAGEMENT

Studijni program MBA Sales management studenty seznami s roli obchodnika
a modernimi prodejnimi technikami, predstavi principy fungovani prodejnich
procest a moderni trendy v marketingové komunikaci. Studium je sloZeno z deseti
predmétd, které jsou rozdéleny do dvou semestr(l. Pét pFedméta je dano povinné
vybranym oborem, dalSich pét si student voli sdm podle svych zajmd a zaméreni.
Studium MBA je urCeno studentim, ktefi jiz ukonCili prvni stupen
vysokoskolského vzdélavani, v pripadé dlouhodobé manaZerské praxe je vsak
mozné udélit vyjimku pro pfijeti ke studiu.

VYHODY STUDIA

¢ Moderni a efektivni forma studia Profesionalni lektorsky tym

¢ Zahajeni kdykoliv ¢ Prehledny vyukovy systém
¢ Maximalni casova flexibilita ¢ Online knihovna zdarma
¢ Profesni a osobnostni rozvoj ¢ Globalné uznavany titul

STRUKTURA STUDIA

¢ Business strategie ¢ Volitelny predmét c.1
¢ Nastroje podpory prodeje ¢ Volitelny predmét ¢.2
e Rizeni vztahl se zakazniky e Volitelny pfedmét .3
¢ Obchodni a prodejni dovednosti e Volitelny pfedmét ¢.4
e Argumentace a vyjednavani e Volitelny pfredmét €.5

100% online studium
odkudkoliv a kdykoliv
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